Plan SZKOLENIA — Otwérz Wtasny sklep Medyczny Szkolenie 3 etapowe
| Etap —online-1-1,5h

omowienie zagadnienie potencjatu rynku kandydata, wymogi stawiane przez NFZ vs
plany kandydata

Personel — kwalifikacje zawodowe, ewentualne konieczne szkolenia

Rentownos¢ , marze, plan biznesowy, potencjalne obroty

Koszty przedsiewziecia na start, bezposrednie, towarowe, marketingowe

Omoéwienie dalszych etapdw szkolenia ktdre prowadzg finalnie do zdobycia petnej
wiedzy jak otworzy¢ swoéj wtasny sklep medyczny oraz zbudowa¢ Wtasna marke
Omoéwienie ofert rynkowych — franczyza akty prawne jakie mozesz napotkac
zagrozenia i ograniczenia analiza rynku

Omowienie zagadnienia - mozliwosci wspodtpracy partnerskiej -korzystaj z naszych
wypracowanych umow i zakupuj towar na naszych wypracowanych warunkach i inne
korzysci

Pytania ze strony kandydata

Zakonczenie | etapu > zatozenie konta w NFZ umozliwiajgce podjecie dalszych procesow
Mozesz na tym etapie podjg¢ samodzielne dziatania — nic Cie nie ogranicza lub przejsé
dalsze etapy szkolenia, gdzie nauczymy Cie wszystkiego co Wazne, Niezbedne i
Potrzebne bys odnidst Swoj Sukces

IIilll etap Akty prawne, Nauka procedur, Praktyka, - Szczegéty omoéwione na | etapie
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